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HOLA,

Somos un equipo con gran experiencia 
en el mundo digital. Nos apasiona 
ayudar a emprendedores, pymes y 
empresas consolidadas a potenciar sus 
resultados a través del marketing digital.

Desde el 2015 trabajamos con clientes 
de distintas partes del mundo y desde 
diferentes áreas, como e commerce, 
e learning, apps, negocios locales, etc.

Creamos una metodología diferente 
para brindar soluciones a medida y 
tener una atención personalizada con 
cada cliente.

Ofrecemos un servicio integral de 
marketing digital y nuestra especialidad 
es la publicidad en medios digitales, 
principalmente en redes sociales 
y Google. 



1
Alrededor de 30 campañas realizadas desde junio del año 2021.

Empresa de Colombia que brinda certificaciones internacionales
para arquitectos, ingenieros y constructores.

www.indean.com.co
facebook & instagram: @indeansas

angela.milanes@indean.com.co



1 Realizamos campañas de Google ads y Social ads para vender las capacitaciones.

Creamos una estrategia para captar leads a través de contenido gratuito,
los jueves de capacitación, donde logramos gran cantidad de leads

que luego se convirtieron en compradores de cursos.



ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA DE CAMPAÑA EN SOCIAL ADS

- Generar visibilidad y alcanzar nuevos públicos.
- Testear audiencias y buscar el anuncio ganador.

- Generar tráfico al sitio web a bajo costo.
- Generar remarketing de video, 
de redes sociales y del sitio web.

- Campaña de Whatsapp para generar 
consultas del retiro. 
- Agregar en campañas variantes de anuncios 
de video y carrusel para reimpactar 
a público de remarketing.
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RESULTADOS DE LAS CAMPAÑAS

29.531 Clics

304.621 Alcance

USD $787,89 Inversión

120 Consultas

20 Ventas

*Valor del cupo USD 890 a 1790
depende del tipo de alojamiento

2Grupo de profesores de yoga que comparten eventos 
como cursos, retiros y talleres, tanto presenciales como online.

A modo de ejemplo mostramos los datos de la campaña del Retiro Huasteca de fin de año, del 2021.



3App de organización de caballos para criadores y veterinarios equinos. 

Realizamos campañas online para potenciar las descargas de la app 
y la contratación de los planes premium. También realizamos los diseños 
de anuncios, creación y publicación de 8 posteos mensuales. 

    Instagram: @zimbiosis
Facebook: @zimbiosisequinos

Martin@zimbiosis.com



3 En Google ads creamos campañas de búsqueda con palabras
claves relacionadas a criadores y veterinarios de caballos.

Luego para audiencias de remarketing generamos campañas
de display y discovery con banners que invitaban
a descargarse la app y probar una demo gratuita.
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4 Guardería - Hotel - Spa para mascotas en Chía, Colombia

Campañas de Online Ads (Google Ads y Social Ads). 
Branding en redes sociales y performance en Google Ads para conseguir consultas 
vía WhatsApp y llamados desde la web. Planificación estratégica e integral, ejecución de
las campañas, diseño y desarrollo de landing page en Wordpress y copywriting para anuncios.

petsittercolombia.com
juliana@ffl.org
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www.federicopaz.com
federicopazmiguens@gmail.com

Cursos online y presenciales en América Latina, relacionados con 
meditación, yoga, constelaciones familiares, terapias alternativas, 
enfocados en el bienestar y desarrollo personal.

Marketing online, creación y ejecución de estrategia 
en Social Ads para difusión de cursos y retiros.

“Es un placer trabajar con este equipo, por su actitud para sacar 
el trabajo adelante y su entusiasmo para aprender y seguir mejorando.”

- Federico Paz
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5 Alrededor de 500 campañas realizadas desde el año 2015 al día de hoy.
A continuación, a modo de ejemplo, se muestra el detalle de una de ellas.

Campaña para Curso online de Alimentación Viva junto a Yoga Viva Colombia, para todo América Latina.

ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA DE CAMPAÑA EN SOCIAL ADS

- Generar visibilidad y alcanzar nuevos públicos.
- Testear audiencias y buscar el anuncio ganador.

- Generar tráfico al sitio web a bajo costo.
- Invitación a un evento gratuito para saber más del curso.

- Audiencias de remarketing para llegar a los interesados.
- Anuncios con mayor llamada a la acción.
- Campaña de conversión con objetivo 
de compra del producto.

- Anuncios especiales para quienes iniciaron el 
pago y no finalizaron la compra, con el objetivo de 
que se comuniquen por inbox o WhatsApp para 
resolver sus dudas y concretar la compra.

RESULTADOS DE LAS CAMPAÑAS

70.232 Clics

1.718.696 Alcance

USD 5.247,32 Inversión

570 Pagos iniciados

85 Ventas

*Valor del cupo USD 130
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6Colchonería de Badajoz, España
con tienda online que vende en todo el país.

Realizamos campañas de shopping, búsqueda, 
búsqueda dinámica, display y discovery en Google ads.



www.frismo.com
francisco.israel@gmail.com

Empresa de servicios de coaching en marketing 
y ventas enfocada en B2B. Santigo, Chile.

Puesto integral de marketing online que incluía:
- Content Manager: Realizando contenido de video para video blog y de audio para Podcast.
- Social Media Manager: Facebook, Twitter, LinkedIn, Youtube y Meetup.
- E-mail Marketing.

7
“El equipo ha respondido con excelente trato y profesionalismo, incorporando 
buenas prácticas y adecuándose a un ambiente nuevo. Han sido muy puntuales 
y responsables en las tareas acordadas. Recomiendo trabajar con ellos.”

- Francisco Israel



8 Café de las Mancias es un café ubicado en Salta Capital.
Charlas abiertas y en teatros, Cursos y Retiros.

Social Advertising - Social Media - Community management.
- Campañas orientadas a performance para vender cupos de cursos y retiros.
- Campañas orientadas a branding para hacer crecer la comunidad, la interacción 
y la cantidad de seguidores en Facebook, Instagram y Youtube.
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Facebook e Instagram: @cafedelasmancias
carolinawilches0@gmail.com

“Cuando contactamos a Yanina, nuestra necesidad era poder tener un manejo institucional 
de las redes, con una coherencia gráfica y eficacia en la trasmisión de los contenidos. 
Nuestro alcance y eficacia han aumentado considerablemente en los últimos tiempos, y somos 
capaces de renovarnos día a día gracias a los aportes y la creatividad del equipo de trabajo. 
Siendo nuestra escala pequeña, hemos podido optimizar los recursos adaptándolos a nuestra 
capacidad,  logrando así una eficacia en la comunicación acorde a nuestras posibilidades.  

Compromiso, colaboración,  creatividad, eficiencia son para nosotros los conceptos que defin-
en la experiencia de trabajar con Yanina y su equipo. ”

- Carolina Wilches



8 Alrededor de 200 campañas realizadas desde el año 2016 al 2019.
A continuación, a modo de ejemplo, se muestra el detalle de una de ellas.

Campañas realizadas para “Un Café para el Alma” charlas abiertas y ediciones especiales en teatros de Salta y Tucumán.

ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA DE CAMPAÑA EN SOCIAL ADS

- Generar visibilidad y alcanzar nuevos públicos con charlas
abiertas y gratuitas en el café con transmisión en vivo.

- Difusión del evento en el teatro con flyers promocionales,
videos con pequeñas animación, publicaciones
en Facebook e Instagram.

- Campaña de tráfico y anuncios para remarketing
con mayor llamada a la acción para concretar
ventas de entradas en autoentrada.com
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RESULTADOS DE LAS CAMPAÑAS

5.154 Clics

126.002 Alcance

USD $4.983,9 Inversión

664 Comentarios

300+ Ventas



*Valor del cupo €1800

ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA DE CAMPAÑA EN SOCIAL ADS

- Generar visibilidad y alcanzar nuevos públicos con 
campañas de reproducción de video, con un video de
1 minuto que explica la experiencia de la formación.

- Generar tráfico a bajo costo al sitio web enfocado
en públicos más segmentados afines al yoga.

- Audiencias de remarketing para llegar a los interesados
con anuncio de mayor llamada a la acción, 
tanto de video como de imagen.
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RESULTADOS DE LAS CAMPAÑAS

5.154 Clics

43.798 Alcance

€755,04 Inversión

237 Registros

10 Ventas

9 Experto en Yoga que capacita y forma a profesores con
certificación internacional, en distintas partes del mundo.

También realiza tours místicos a la India.

Encargada de marketing online, creación y ejecución de estrategia en Social Ads
para vender cupos de las Formaciones de Yoga y Tour a la India.

www.gopeshyoga.com
musicasagrada@gmail.com

“Trabajar con Yanina ha sido una suerte para mí, porque hemos alcanzado los objetivos 
de nuestras campañas de marketing online para mis formaciones. Ella se ha mostrado 
siempre disponible  y atenta a que todo esté funcionando y salga de la mejor forma posible. 
Hemos establecido una muy buena relación de trabajo, cercana y cálida, siempre 
conectados y alineados con una comunicación muy fluida, un aspecto clave a la hora de 
trabajar a distancia. Por estos motivos, y por su proactividad y responsabilidad para llevar las 
campañas de marketing online adelante, es que recomiendo ampliamente trabajar con ella.”

- Pablo Candeleri



Campaña para Tour a India difundido en todo España.
9Alrededor de 10 campañas realizadas para difundir formaciones de yoga y tours a India.

A continuación, a modo de ejemplo, se muestra el detalle de una de ellas.

ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA DE CAMPAÑA EN SOCIAL ADS

- Generar visibilidad y alcanzar nuevos públicos con 
campañas de reproducción de video, con el video de 
40 y 60 segundos que explica la experiencia del Tour.

- Generar tráfico a bajo costo al sitio web enfocado 
en públicos más segmentados afines al yoga e India.

- Campañas de conversiones por registros para remarketing
de quienes vieron el video. 

- Campaña de clic a WhatsApp para base de registra-
dos en la landing page, con anuncios especiales 
donde se muestra la experiencia que muy pronto 
vivirán y que aún están a tiempo de ser parte.

RESULTADOS DE LAS CAMPAÑAS

3.669 Clics

99.614 Alcance

€610,89 Inversión

274 Registros

7 Ventas

*Valor del cupo €1950
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GRACIAS


